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A Pesquisa Industrial Anual (PIA) é a fonte mais tradicional de informagGes sobre a industria
brasileira e se divide em duas partes, a PIA Empresa e a PIA Produto. Apesar de sua periodicidade anual
ela é divulgada apenas com valores nominais. Possuir dados deflacionados para a PIA permitiria melhorar
as analises sobre as mudangas no padrao industrial brasileiro. Os dois indices de precos que podem ser
apontados como principais candidatos para esta tarefa, o IPP/IBGE e o IPA/FGV possuem algumas
limitagGes que dificultam o seu uso. O presente artigo pretende sugerir uma metodologia de calculo de
indices de pregos setoriais para a PIA Produto que utilize uma série de deflatores implicitos obtidos com
os dados da propria PIA e do Sistema de Contas Nacionais, ambas fontes publicas..
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1.2. Competicdo, precos e estruturas de mercado



1. Introducao

A Pesquisa Industrial Anual (PIA) ¢é a fonte mais tradicional de informac@es sobre a industria brasileira,
sendo publicada desde a década de 1960 pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE). Sua
periodicidade é anual e tem como fungdo, além de balizar estudos sobre os diversos segmentos industriais,
alimentar as estimac@es do Sistema de Contas Nacionais (SCN) brasileiro. No entanto, os dados sdo sempre
divulgados a precos correntes, o que dificulta analises que envolvam maltiplos anos.

Tentar dirimir os efeitos dos pregos é uma agdo importante na tentativa de se obter resultados mais
proximos do crescimento real de varidveis econdmicas. No caso da industria isso é particularmente
importante. A indUstria extrativa, como petréleo e minério de ferro, tem seus precos influenciados por
cotacdes internacionais, 0 que pode fazer a evolucéo dos precos de venda se dissociarem fortemente dos
préprios custos de producdo, gerando rendas extraordinarias em alguns momentos. No caso da industria
de transformacdo, efeitos decorrentes de inovacdo, ganhos de produtividade e da competitividade
internacional fazem os precos cairem de modo sistematico (UNIDO, 2017). Inclusive, este ultimo fator
tem sido muito importante para explicar as grandes quedas nos precos relativos internacionais dos produtos
industrializados em funcgdo da ascensdo industrial do leste asiatico, particularmente da China (SARTI;
HIRATUKA, 2018).
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Gréfico 1: Pregos relativos da industria comparados com a economia global
Fonte: UNIDO (2017)

No caso do Brasil ndo poderia ser diferente. Seja pela importancia que as exportacGes de
commodities tem na economia nacional, seja pela via da competicdo exercida pelas importacGes
industriais, os precos exercem forte influéncia na mensuragdo da producdo industrial. Para ilustrar isso, o
Gréfico 2 apresenta a participacdo da industria no PIB em valores correntes e a precos de 1995. Enquanto
a mensuracao a valores correntes mostra uma elevagdo nos anos 2000 seguida de queda, a série precos
constantes evidencia que, de fato, os ultimos 25 anos apresentaram uma forte tendéncia de queda da
inddstria no PIB nacional.
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Gréfico 2: Participacdo da Inddstria no PIB do Brasil - 1995-2019
Fonte: SCT/IBGE. Obs.: Inclui a industria extrativa e de transformacao
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Existem indices de pregos setoriais que podem ser utilizados na tentativa de se construir séries a
precos constantes da produgéo industrial. Os dois principais s&o o indice de Precos do Produtor (IPP), do
IBGE, e o indice de Pregos ao Produtor Amplo (IPA), elaborado pela Fundagio Gettlio Vargas (FGV).
No entanto, eles apresentam algumas limitagdes. No caso do IPP/IBGE, a série comega no ano de 2010,
enquanto a PIA, j& na versdo da Classificacdo Nacional de Atividades Econdmicas 2.0 (CNAE 2.0),
comeca em 2007. J& o IPA/FGV possui uma série mais longa, no entanto, a disponibilizagdo de séries
setoriais detalhadas ocorre apenas para os assinantes do servi¢o de dados da FGV, logo, ndo sdo dados
publicos.

Assim, o presente artigo pretende sugerir uma metodologia de calculo de indices de pregos setoriais
gue utilizem deflatores implicitos obtidos com os dados da PIA Produto e do Sistema de Contas Nacionais,
ambas fontes publicas de informacGes. Acredita-se que desta maneira seja possivel construir uma série
harmoniosa para o deflacionamento da PIA Produto.

O trabalho esta dividido em cinco se¢des junto com esta introdugdo. Na segunda secao temos uma
explicagdo da metodologia da PIA Empresa e da PIA Produto. Na terceira se¢do apresentamos as
metodologias e limitacdes do IPP/IBGE e do IPA/FGV. Na quarta se¢do ha a proposta de deflacdo implicita
proposta utilizando os dados da PIA Produto. Na quinta se¢do apresentamos alguns resultados da
metodologia proposta, como uma comparacao entre os trés indices de pregos e da participacéo das vendas
dos produtos industriais a pre¢os correntes e constantes. A Ultima secdo traz os comentarios finais.

2. Pesquisa Industrial Anual: Histdrico e Conceitos

A Pesquisa Industrial Anual (PIA) é a fonte mais tradicional de informacGes sobre a industria brasileira,
incluindo informagdes sobre a indUstria extrativa e a industria de transformac&o. Ela teve sua série iniciada
em 1966, mas foi completamente remodelada pelo Programa de Modernizacdo das Estatisticas
Econdmicas implementado pelo IBGE em 1996. Essa reformulagdo fez com que a PIA passasse a ser
publicada anualmente e trouxe uma segunda, e importante, novidade: ela passou a ser dividida em duas
partes, a PIA-Empresa e a PIA-Produto. Como a PIA-Produto deriva da PIA Empresa, nesta segdo vamos
entender como as duas pesquisas sdo construidas.

2.1. Pesquisa Industrial Anual - Empresa

A PIA-Empresa reine um conjunto amplo de informag6es sobre as indUstrias extrativas e de transformacéo
separadas em eixos tematicos, como pessoal ocupado, salarios pagos, total das receitas e suas fontes,
estrutura de custos e constituicdo de ativos. Existem as varidveis investigadas, que sdo perguntadas
diretamente as empresas, e as variaveis derivadas, que sao calculadas pelo IBGE com base nas variaveis



investigadas.

A principal fonte de informacéo sobre a metodologia da PIA Empresa sdo as Notas Metodol6gicas
divulgas anualmente em conjunto com os dados tabulados. Além disso, o IBGE também publicou um
volume da Série Relatérios Metodoldgicos (IBGE, 2004) com a descri¢do detalhada da metodologia da
PIA Empresa. No entanto, como ele ndo é atualizado ha algum tempo, e a pesquisa passou por algumas
modifica¢des desde entdo, para entender como a PIA Empresa é construida é preciso complementa-lo com
as notas técnicas anuais.

Os principais objetivos da pesquisa sdo (i): caracterizar a estrutura industrial brasileira; (ii) fornecer
dados para compor o Sistema de Contas Nacionais; (iii) possibilitar analises sobre a industria mescladas
com dados de outras fontes; (iv) constituir o nucleo de informag6es de outras pesquisas do setor industrial
do préprio IBGE. Em suma, “a PIA-Empresa é a pesquisa estrutural central do subsistema de estatisticas
da Industria” (IBGE, 2010, p. 11).

A unidade de investigacdo da PIA-Empresa é a empresa, a “op¢do da empresa como unidade
central de investigacdo apoiou-se no fato de que as empresas sao as unidades que efetivamente operam no
mercado” (IBGE, 2004, p. 12). Por sua vez, uma empresa pode ser constituida por uma ou varias das
chamadas unidades locais. A unidade local equivale, grosso modo, aos varios enderecos de atuacao de uma
empresa. Por exemplo, uma empresa pode ter uma planta dedicada a processos pesados e a sua unidade de
montagem estar localizada em um segundo endereco. Cada uma dessas plantas é considerada uma unidade
local e a analise conjunta de todas as unidades locais constitui a analise da empresa.

A classificacdo utilizada na PIA Empresa para a divulgacao dos dados é a Classificacdo Nacional
de Atividades Econémicas (CNAE). Atualmente ela se encontra na sua terceira edicdo?, com a seguinte
divisdo temporal: (i) CNAE, de 1996 até 2002; (ii) CNAE 1.0, de 2003 até 2006; e (iii) CNAE 2.0, iniciada
em 2007 e em vigor até entdo. Os dados sao divulgados em uma agregacao de quatro digitos, que englobam
282 categorias relativas a industria na CNAE (de um total de 564), 300 categorias na CNAE 1.0 (581 no
total) e 274 categorias na CNAE 2.0 (673 no total). E importante salientar que a revisio da CNAE 1.0 para
a CNAE 2.0 introduziu algumas mudangas radicais, ou seja, 0s dados em uma classificacdo ndo séo
totalmente reconvertiveis para a outra em nenhuma das direcdes, mas uma descricdo exaustiva dessas
mudancas fugiria ao escopo do nosso trabalho?.

Outro aspecto metodologico que variou ao longo do tempo foi a selecdo da amostra, que buscou
ser cada vez mais inclusiva. Até o ano de 2007 eram consideradas como “populagdo alvo” apenas as
empresas com pelo menos cinco pessoas ocupadas®, mas a partir de 2008 passou-se a considerar também
aquelas com pelo menos uma pessoa ocupada.

A amostra ¢ extraida de um banco de dados do proprio IBGE, o Cadastro Central de Empresas
(CEMPRE), que € alimentado pelas proprias pesquisas do IBGE, pelo Relatério Anual de Informages
Sociais (RAIS) e pelo Cadastro Geral de Empregados e Desempregados (CAGED). Para uma empresa ter
chance de integrar a PIA ¢ preciso ter um Codigo Nacional de Pessoa Juridica (CNPJ) ativo, ter alguma
atividade industrial como sua principal operacéo e, claro, estar sediada em territério nacional. Os tipos de
empresa cobertos, enquanto natureza juridica, sao bastante amplos, indo desde empresas privadas, publicas
e até cooperativas.

O estrato final da PIA ¢ separado em dois grupos. O primeiro deles, o estrato certo, tem caréater
censitario e as empresas respondem ao questionario da pesquisa no seu modelo completo. Ele é formado
por todas as empresas com pelo menos 30 pessoas ocupadas e, a partir de 2008, também por aquelas que
tenham atingido determinado nivel de faturamento no anterior. Ele é subdivido em alguns outros extratos

! As mudancas na CNAE foram implementadas para se adequar as revises do padrdo internacional de classificacdo
regido pela International Standard Industrial Classification (ISIC).

2 O leitor interessado nas diferencas entre as duas classificacdes pode consultar as tabelas de correspondéncia entre
as versbes da CNAE disponibilizadas pela Comissdo Nacional de Classificacbes (CONCLA) e as Notas
Metodoldgicas da PIA Empresa, a partir do ano de 2008, para mais explicages com foco na industria.

3 No conceito de pessoal ocupado estdo incluidos todos os funcionérios assalariados, com ou sem vinculo
empregaticio, além daqueles ndo assalariados, como proprietérios e sdcios que trabalhnem na empresa.

4 O nivel minimo de faturamento anual foi de R$ 8,5 milhdes em 2008, R$8,8 milhdes em 2009, R$9,33 milhdes em
2010, R$9,94 milhdes em 2011, R$10,4 milhdes em 2012, R$11 milhdes em 2013, R$11,5 milhdes em 2014, R$12,8
milhdes em 2015, R$13,6 milhdes em 2016, R$13,7 milhGes em 2017 e R$15,1 milhGes em 2018.



segundo o numero de pessoas ocupadas nas empresas e o tamanho do faturamento.

O segundo grupo é o chamado estrato amostrado ou aleatério e, como o0 nome diz, tem caréater
amostral. Ele corresponde as empresas que possuem de uma até 29 pessoas ocupadas e que respondem ao
questionario simplificado da pesquisa. Ele também é subdividido em outros estratos de acordo com o
nimero de pessoas ocupadas. As empresas sdo selecionadas aleatoriamente em um esquema de rotacao
que garante que algumas empresas se repitam entre 0s anos (um méaximo de trés anos consecutivos) e
outras sejam trocadas. No entanto, a partir de 2011, algumas empresas que se enquadram na faixa do
estrato amostrado passaram a ser incluidas exaustivamente, ja que suas atividades contam com um ndmero
pequeno de empresas.

Em relacdo ao processamento dos dados a parte que mais chama a atencdo é o tratamento das
empresas que possuem unidades locais com CNAEs diferentes. A atividade principal onde as informagGes
sdo alocadas é definida, nesses casos, por um procedimento top down seguindo os codigos CNAEs: (i) as
unidades locais sdo separadas de acordo com o codigo na classificacdo em dois digitos; (ii) a classificagdo
de dois digitos com maior participacdo € entdo desagregada em trés digitos; (iii) a classificacdo em trés
digitos com maior participacdo é entdo desagregada em quatro digitos; (iv) a classificagdo CNAE em
quatro digitos com maior participacdo € considerada a atividade principal da empresa. Vale notar que esse
procedimento ndo gera necessariamente 0 mesmo resultado que se considerdssemos apenas a maior
classificagdo em quatro digitos isoladamente. Esse processo top down permite que as empresas agregadas
fiquem consistentes como a principal atividade da empresa. A aplicagdo desse método gera menos
distorcdes no agregado. Por fim, uma série de criticas e validacGes sdo feitas pelo IBGE na coleta e no
processamento dos dados para garantir a consisténcia das informag6es dependendo da variavel em questéo.

2.2. PIA Produto

Como mencionado, a PIA Produto é fruto Programa de Modernizacdo das Estatisticas Econdmicas
implementado pelo IBGE em 1996, no entanto, a sua série tem inicio apenas em 1998. Conceitualmente,
0 que a diferencia da PIA Empresa é que, enquanto esta tem foco na atividade industrial, a PIA Produto
tem seu foco no que é produzido. A sua unidade de investigacao €, portanto, a unidade local, que é definida
como “o espago fisico [...] onde uma ou mais atividades econdmicas sdo desenvolvidas, correspondendo a
um endereco de atuagdo da empresa” (IBGE, 2004, p. 12). Ao contrario da PIA Empresa, a PIA Produto
ndo possui um volume especifico da Série de Relatérios Metodoldgicos, assim, as Unicas fontes de
informacdo sobre a sua metodologia sdo as Notas Técnicas lancadas anualmente junto com os dados
tabulados®.

Ela busca atender a objetivos analogos aos da PIA Empresa: (i) fornecer informagdes sobre a
producdo de bens e servigos industriais; (ii) apresentar essas informac6es em uma classificacdo que possa
ser articulada com outras bases de dados, particularmente os dados de comércio exterior; e (iii) como as
demais pesquisas estruturais, serve de insumo para a construgdo das Contas Nacionais e demais pesquisas
gue envolvem a inddstria.

Vale comentar sobre a importdncia da inclusdo dos servicos industriais. Apesar do nome
“servigos”, eles se constituem, de fato, de processos industriais. Eles recebem a alcunha de servigo pelo
carter terceirizado que assumem. A empresa contratante do servico industrial encaminha para a empresa
contratada algum item (insumo, partes, componentes) que passara por uma ou mais etapas industriais
(usinagem, pintura, polimento, outros) ndo passiveis de serem realizadas na empresa contratante. Apos a
execucgéo do servico, a empresa contratada remete o item em um estado “acabado” de volta para a empresa
contratante. Assim, o “servigo industrial” é na verdade uma producdo industrial stricto sensu®.

A nomenclatura utilizada na PIA Produto é a Lista de Produtos da Industria (PRODLIST-IndUstria,
doravante, PRODLIST). Essa classificacdo possui 8 digitos separados em duas partes: (i) os quatro
primeiros digitos correspondem & CNAE predominante em que determinado produto ou servico industrial

5 Sdo particularmente relevantes aquelas que marcam mudancgas na CNAE utilizada, como 2003 (IBGE, 2005) e 2008
(IBGE, 2010), e as mais recentes, como 2016 (IBGE, 2018).

6 Qutro ponto interessante é que esse servico ndo se caracteriza apenas tecnicamente como um procedimento
industrial, ele é reconhecido de tal forma, inclusive, do ponto de vista fiscal, pois ha recolhimento de Imposto sobre
Produtos Industrializados (IPI).



se encaixa; (ii) os quatro Gltimos digitos sdo utilizados para distinguir os produtos e servicos industriais,
mas meramente por ordem alfabética’.

Com o intuito de cumprir o objetivo (ii) listado acima, a PRODLIST é baseada na Nomenclatura
Comum do Mercosul (NCM), facilitando, assim, a comparagdo com os dados de comércio exterior®, Além
disso, € importante destacar que ela passa por atualizacBes sistematicas ao longo do tempo. Tais
atualizagGes incluem mudancas de descricao, de conteido, agregacéo e desagregacao de produtos, unidade
de medida de referéncia e correspondéncia com a NCM. Elas costumavam ser anuais, mas desde a
PRODLIST-2007 passaram a ser trienais. As revisdes buscam considerar a inclusdo de novos produtos
gue surgem no mercado, colaboracBes das associacBes empresariais, 0s proprios resultados da PIA Produto
ao longo dos anos e alteracbes no padrdo da NCM (cinco desde a sua criacdo - 1996, 2002, 2007, 2012 e
2017) e da CNAE (trés alteracdes - CNAE, CNAE 1.0 e CNAE 2.0).

Ao contrario da PIA Empresa, onde a unidade de investigacdo é a empresa, aqui quem assume esse
papel é a unidade local de producdo. A metodologia de sele¢do da amostra variou ao longo dos anos, mas
encontra-se estabilizada desde 2005. Os respondentes da PIA Produto correspondem a uma amostragem
intencional que foi mudando ao longo do tempo, mas desde 2005 corresponde ao estrato final certo da PIA
Empresa, ou seja, todas as empresas com 30 ou mais funcionarios e/ou determinado nivel de faturamento.
Essas revisdes buscaram sempre ampliar a cobertura fornecida pela PIA Produto. Enquanto em 2003 as
vendas auferidas na PIA Produto cobriam 75% do relatado na PIA Empresa, em 2005 esse percentual
saltou para 90% e tem permanecido maior que 85% desde entdo.

Como o foco da PIA Produto é o que foi produzido, o conjunto de informagGes € menor que 0
existente na PIA Empresa. Existem apenas oito informagdes: (i) o “Codigo PRODLIST”; (ii) a “Descri¢ao
do Coédigo PRODLIST”; (iii) o “Numero de Informantes” para aquele PRODLIST; (iv) a “Unidade de
Medida” adotada; (v) a “Quantidade vendida” no ano; (vi) o “Valor Vendido” no ano; (vii) a “Quantidade
Produzida” no ano e, (vii) o “Valor Produzido” no ano.

As informagdes solicitadas ja s&o livres dos chamados impostos indiretos (como IPI, ICMS,
PIS/PASEP e outros) e das vendas canceladas. Deve-se pontuar que a variavel “Valor Produzido” ndo faz
parte das informagdes perguntadas as empresas, ela é calculada pelo IBGE através da multiplicacdo do
preco médio de venda (razdo entre o “Valor Vendido” e a “Quantidade vendida”) pela “Quantidade
Produzida”. Uma das consequéncias dessa construcdo ¢ a possibilidade de surgir grandes diferengas entre
os valores vendidos e produzidos, especialmente quando a empresa ou o setor for muito verticalizado e/ou
quando acontecer uma grande formacao de estoques naquele ano (IBGE, 2005).

Por fim, é importante mencionar que existem regras de desidentificacdo para proteger o sigilo
estatistico dos respondentes. Sempre que ha um namero inferior a trés respondentes as informacdes sdo
omitidas. Além disso, como as informacGes sdo divulgadas, além da PRODLIST, também no agregado
dos quatro digitos da CNAE, isso implica que se houver um produto ou servigo industrial omitido em
determinada CNAE ¢é preciso omitir informagdes de outros produtos para resguardar o sigilo estatistico.
Tal omisséo é feita por ordem de menor valor da producéo até o total de trés produtos omitidos.®

3. Indices de Inflacio Relevantes

Existem dois indices que poderiam ser utilizados para deflacionarmos a PIA Produto. O primeiro deles é
o Indice de Precos ao Produtor (IPP), calculado pelo IBGE. O segundo é o indice de Precos ao Produto
Amplo (IPA), calculado pela FGV. Nesta se¢do apresentaremos brevemente estes dois indices, com
destaque para alguns aspectos metodoldgicos e suas vantagens e desvantagens.

7 A Gnica construcdo ldgica presente é que os servicos industriais sdo identificados utilizando-se os nimeros “80”
(CNAE e CNAE 1.0) ou “90” ¢ “91” (CNAE 2.0) nas duas primeiras posi¢cdes da parte final do cédigo (ex: 1521.8010
- Servicos de beneficiamento ou de preparagdo de conservas de frutas e 1012.9020- Servico de abate de suinos).

8 Ainda que ndo haja uma correspondéncia “biunivoca” entre elas, ou seja, ha casos que um codigo PRODLIST
equivale a mais de um cddigo NCM e que um cddigo NCM equivale a mais de um cédigo PRODLIST, havendo até
algumas intersecOes entre estes casos. No entanto, é possivel criar uma terceira classificagdo (ainda com um bom
nivel analitico) e utiliza-la como denominador comum.

9 Até 2006 essas omissdes eram somadas e informadas em um produto genérico categorizado como “Outros”, mas
desde entéo esse procedimento ndo foi mais aplicado.



3.1. Indice de Precos ao Produtor (IPP/IBGE)

O IPP é um esforco de longo de prazo do IBGE na busca por uma série de variacdo de pre¢os que tenha
os setores econdmicos como referéncia. O planejamento inicial, segundo o préprio IBGE (2011), era que
todos os setores fossem incluidos na pesquisa, mas essa ideia parece ter sido deixada de lado, pois ndo ha
mais referéncia a essa meta em IBGE (2020a). Assim, no IPP constam apenas indices para a inddstria de
transformacao e para a industria extrativa, sendo a populagdo-alvo o extrato certo da PIA Empresa, ou seja,
as empresas com 30 ou mais pessoas ocupadas.

Apesar da existéncia de varios indices de precos, a maior parte é focada em cestas de consumo
final e ndo no que é recebido pelos produtores e prestadores de servicos como receita. Dessa forma, o
IBGE destaca a importancia do IPP “tanto para o proprio Instituto (uso nas Contas Nacionais € no
deflacionamento das pesquisas anuais primarias), como também para 0s agentes econdmicos privados
[...] e publicos[...].” (IBGE, 2011, p. 9, grifo proprio).

O IPP é um indice nacional, divulgado mensalmente nos formatos de variacdo més a més, variacdo
acumulada no ano, variagcdo em relacdo ao mesmo més do ano anterior e nimero indice. Os dados sdo
apresentados em duas classificagdes. A primeira delas é a CNAE 2.0, com agregac¢édo de um digito para a
indUstria extrativa e dois ou trés digitos (a depender do setor) para a industria de transformacgédo. A segunda
é pela Classificacdo por Grandes Categorias Econdmicas (CGCE), que separa os produtos segundo a sua
proeminéncia de uso em bens de consumo ndo-duraveis, bens de consumo duraveis, bens intermediarios e
bens de capital.

As empresas e produtos pesquisados foram definidos a partir de informagdes da PIA Empresa e da
PIA Produto. Seis critérios foram adotados na sele¢do dos produtos e empresas a serem pesquisados: (i)
proximidade com painel utilizado na célculo da Pesquisa Industrial Mensal - Producéo Fisica (PIM-PF);
(i) cobrir pelo menos 60% das vendas na PIA Empresa; (iii) cobrir 80% das vendas por categoria de uso;
(iv) incluir os 200 produtos mais vendidos; (v) consultas dentro do IBGE e as associacfes de classe para
inclusdo ou exclusdo discricionaria de alguns produtos; e (vi) que unidades locais selecionadas
representassem 70% das vendas. Os itens que atendem a esses critérios passam entdo a integrar a “Lista
de Produtos Selecionados” (LPS), composta por produtos referenciados na PRODLIST. Cada item da
PRODLIST selecionado para a LPS é entdo alocado na sua respectiva CNAE e em uma das categorias
da CGCE.

As ponderacOes para o calculo do IPP sdo feitas com base no valor das vendas obtidas na PIA
Empresa. A primeira série do IPP, encerrada em janeiro de 2019, utilizou os dados de 2007 da PIA Empresa
como base e contava com aproximadamente 320 produtos da PRODLIST e 1.400 empresas, sendo
monitorados por volta de 4.000 precos. J& para a segunda versao, atualmente em vigor, os dados utilizados
como referéncia foram a PIA Empresa 2016, além disso, 0 monitoramento foi estendido para cerca de 410
produtos, 2.100 empresas e 5.700 pregos.

O maior esforco no desenvolvimento do indice é na definicdo detalhada dos produtos que tém seus
precos pesquisados. E necessario que eles sejam muito bem especificados para que a comparacao seja feita
entre itens que sejam os mais homogéneos possiveis entre si. Nessa etapa, empresas e associagdes
empresariais ttm um papel de destaque. Apenas ap0s a etapa de especificagdo é que ¢é possivel iniciar a
coleta dos precos, que, a depender da estratégia de vendas das empresas pode ser feita na propria empresa,
nas unidades locais, ou mesmo em um departamento especifico.

Sobre os precos coletados é importante destacar dois aspectos. Em primeiro lugar, eles devem ser
informados livres de impostos, tarifas e fretes, aproximando-os da no¢do de precos basicos presente nas
Contas Nacionais!. Outro ponto importante é que buscam-se os precos efetivamente praticados, que

10 L_embrando que os quatro primeiros digitos da PRODLIST equivalem a CNAE.

11 As Contas Nacionais trabalham com dois tipos de precificagdo. Os “pregos basicos” buscam captar 0 quanto é
efetivamente recebido como receita pelos produtores e prestadores de servicos. A segunda, 0s “pregos do
consumidor”, busca captar o valor dos produtos e servi¢os na ponta do consumo, ou seja, o prego efetivamente pago
pelo consumidor final, o que significa adicionar as margens de comércio, as margens de transporte e 0s impostos
incidentes sobre os produtos aos precos basicos. Para uma descrigdo mais detalhada é possivel consultar IBGE (2016),
Feijo e Ramos (2017) e Miller e Blair (2009).



podem ser obtidos de diversas maneiras, sendo o caso mais comum do IPP o preco unitario praticado no
més, ou seja, a razao entre a receita mensal e a quantidade vendida de um produto?2. O IPP em si é calculado
por meio de um Laspeyres modificado, ou seja, a média aritmética entre as raz6es dos precos ponderada
pela representatividade dagquele bem na PIA de referéncia.

Apesar de todo o esforco do IBGE e da qualidade do IPP, infelizmente ele estad disponivel
majoritariamente apenas na abertura por dois digitos da CNAE 2.0 para a Industria de Transformagéo,
sendo que para a Industria Extrativa ndo h4 nenhuma abertura. Além disso, sua série se inicia em janeiro
de 2010 para os setores da Industria de Transformacdo e em Janeiro de 2014 para a IndUstria Extrativa.
Assim, se levarmos em conta que a PIA teve inicio em 1996 e que a série mais recente com os dados da
CNAE 2.0 tem inicio em 2007, ela pode ser considerada como uma série (ainda) relativamente curta. Logo,
estes dois fatores, agregacdo e disponibilidade temporal, acabam limitando aqueles que pretendem usar o
IPP como um deflator da PIA Produto para estudar a evolugdo da producédo industrial em um nivel mais
detalhado e por um periodo mais longo.

3.2. Indice de Precos ao Produto Amplo - Disponibilidade Interna (IPA-DI/FGV)

O IPA-DI é um indicador calculado pela Fundagdo Getulio Vargas desde 19443, com abrangéncia nacional
e divulgado mensalmente. Além de ser um indicador independente, também integra o indice Geral de
Precos (IGP-DI) - da mesma instituicdo - sendo o responsavel por 60% do seu valor'4. Ele computa
variagdes de precos para as industrias extrativas e de transformacéo e para alguns produtos agropecuérios.

A classificagdo utilizada é baseada na CNAE 2.0. No caso da Industria de Transformag&o a abertura
dos dados é bastante similar aquela utilizada pelo IPP. Ja para os produtos agropecuarios e para a industria
extrativa hd uma abertura para trés setores. No primeiro caso ele se divide em Lavouras temporarias,
Lavouras permanentes e Pecudria, enquanto no segundo caso a divisdo é Carvdo mineral, Minerais
metalicos e Minerais ndo-metalicos.

Tal qual o IPP, ele busca captar os precos efetivamente recebidos pelos produtores, descontando
impostos indiretos, fretes e descontos. A forma de coleta é descrita pela FGV (2016) como “ponta a ponta”
a partir dos valores das vendas a vista, mas ndo é informado se os precos sao obtidos diretamente com as
empresas ou se é feito uma estimag&o de prego unitario.

O IPA é calculado por meio de um indice de Laspeyres de base moével. O célculo dos pesos do
indice geral para os trés macrosetores (Agropecudria, Industria extrativa e Industria de Transformacéo) é
feito a partir da participacdo média trienal desses setores no Valor Adicionado Bruto, que, apesar de ndo
informado, deve vir dos dados do SCN. Para a distribuicdo dentro da industria é utilizado a participacéo
média trienal do valor das vendas na PIA Empresa e na PIA Produto, dependendo do nivel de abertura dos
dados que se esteja trabalhando. A amostra que integra o IPA-DI conta com cerca de 340 produtos, 1.200
empresas e 5.800 precos.

A série disponivel do IPA é relativamente longa. O indice geral (IPA-OG-DI - Todos o0s Itens) esta
disponivel em nimero indice desde janeiro de 1999 e como variagdo mensal a partir de fevereiro de 1999.
No entanto, houve uma reformulacdo da metodologia no final de 2009 para adequar a metodologia as
préticas recomendadas internacionalmente (FGV, 2009). N&o foi encontrada mencéo de se (e como) as
duas séries, pré-2010 e pds-2010, conversam entre si, seja pelas mudangas de CNAE 1.0 para CNAE 2.0
como pela propria forma de coleta de precos que envolveu mudancas nos tipos de respondentes. Além
dessa quebra metodoldgica, os dados em nivel setorial estdo disponiveis apenas para os assinantes do
servico FGV Dados, que é um servi¢co pago, o que dificulta o uso continuo e disseminado dessas
estatisticas.

4. Metodologia de Calculo dos Deflatores

A metodologia sugerida aqui vai em uma direcdo parecida com aquela feita tanto pelo IPP/IBGE como

12 Segundo IBGE (2011) o preco unitario correspondia a 87,4% dos precos pesquisados.

13 Até 2010 ele se chamava indice de Precos por Atacado, de onde vem a sigla IPA original.

14 Além do IPA-DI, integram o IGP-DI o indice de Precos ao Consumidor (IPC-DI), com 30% do peso, e o indice
Nacional de Custo da Construgdo (INCC-DI), com 10% do peso. (FGV, 2016).



pelo IPA/FGV. Primeiramente precisamos definir as cestas de produtos que servirdo de base para 0s
deflatores. Os deflatores em si foram calculados a partir da evolucdo dos precos médios para os produtos
selecionados, que foram ponderados pelas respectivas participacdes nas cestas.

Vale mencionar, ndo ha o intuito de substituir ou sobrepujar nenhum dos dois indicadores, mas
simplesmente encontrar uma alternativa para contornar as limitagdes citadas anteriormente. Adiciona-se
que os indices de precos calculados aqui s@o exclusivamente anuais, e ndo mensais, tendo uso praticamente
exclusivo para o deflacionamento da PIA Produto e ndo para o0 acompanhamento conjuntural da evolucao
dos precos. Nesse sentido, a proposta é muito mais simples ja que nao realiza um levantamento sistematico
de precos. Ela busca meramente utilizar informagdes publicamente acessiveis para que seja possivel
construir uma série de produgdo industrial deflacionada e, portanto, comparavel ao longo do tempo. Assim,
0 objetivo desta se¢do € apresentar quais informacdes foram utilizadas para o céalculo dos deflatores, como
elas foram manipuladas e como os indices foram calculados.

A principal base de dados utilizada no calculo dos deflatores foi a PIA Produto. A série foi dividida
em duas partes: (i) do ano 2000 até 2004; e (ii) do ano 2005 até 2018. Essa separacdo ocorre em fungdo
das classificagdes CNAE em que as listas PRODLIST estdo baseadas. No primeiro caso temos listas anuais
baseadas na CNAE e na CNAE 1.0. J& no segundo caso, gracas a uma revisdo dos dados realizada pelo
IBGE, a série que se inicia em 2005 foi toda republicada na PRODLIST 2013, enquanto os dados de 2014
até 2018 foram publicados na PRODLIST 2016, ambos baseados na CNAE 2.0%°. A Tabela 1 traz as
pesquisas utilizadas com as listas PRODLIST e sistemas da CNAE em que estdo baseados.

Tabela 1 - Relacdo de listas PRODLIST e CNAE base da PIA Produto

Série Anos da PIA Produto PRODLIST CNAE base
2000 PRODLIST 2000 CNAE
2001 PRODLIST 2001 CNAE
(i) 2000-2004 2002 PRODLIST 2002 CNAE
2003 PRODLIST 2003 CNAE 1.0
2004 PRODLIST 2004 CNAE 1.0
.. 2005-2013 PRODLIST 2013 CNAE 2.0
(if) 2005-2018 2014-2018 PRODLIST 2016 CNAE 2.0

Fonte: Elaboracéo propria

O primeiro passo da metodologia foi construir as cestas de produtos que serviram como base para
as estimacdes dos deflatores. Esta etapa é necessaria para que os deflatores busquem seguir ao maximo o
principio da homogeneidade, ou seja, os produtos que compdem as cestas sdo uniformes ao longo do
tempo. Claro que essa uniformidade ndo € tdo precisa quanto na apuragdo de um indice de precos. No
nosso caso, essa uniformidade teve como elemento os codigos da PRODLIST.

O desafio desta etapa é que, a0 mesmo tempo que se buscou a uniformidade entre as cestas, também
era importante que houvesse um nimero razoavelmente grande delas, de modo que houvesse um bom
nivel de desagregacdo para os dados. Assim, as cestas foram montadas inicialmente tendo como base as
classes (quatro primeiros digitos) da CNAE 2.0. Em geral, a maior parte das cestas engloba apenas uma
classe, mas houve casos em que a cesta consistia em um subgrupo ou em mais de uma classe. Essa
construcdo inicial das cestas a partir da CNAE fornece a lista de todos os potenciais produtos (codigos
PRODLIST) que poderiam integra-las. Essa lista inicial fornece, portanto, a cesta potencial.

No entanto, em funcéo do sigilo estatistico mencionado na se¢do 2, nem sempre as informacdes
sobre os todos produtos estdo disponiveis. Assim, para selecionar quais produtos vdo compor as cestas
efetivas foram estabelecidos outros trés critérios: (a) as informagdes dos produtos precisavam estar
disponiveis para todos os anos; (b) o produto precisa representar mais de 10% do valor potencial total da
cesta; (c) se os produtos selecionados pelos critérios (a) e (b) ndo atingirem uma participacdo média de

15 Originalmente os dados de 2005 e 2006 haviam sido publicados na PRODLIST 2005 e 2006, respectivamente,
baseados na CNAE 1.0. Enquanto os dados de 2007, 2008 e 2009 foram publicados na PRODLIST 2007 e os dados
de 2010, 2011 e 2012 foram publicados na PRODLIST 2010, ambos j& baseados na CNAE 2.0.



60% do valor total da cesta, acrescentam-se mais produtos até essa participacdo ser atingida, desde que o
critério (a) continue sendo respeitado.

Vale mencionar que, no caso das cestas do periodo 2000-2004, que tem cédigos PRODLIST
baseados na CNAE e na CNAE 1.0, foi levada em conta a migracao de produtos que existe na transicao
entre estas duas classificacdes e a CNAE 2.0. Logo, apesar de ndo ser possivel combinar as duas séries de
deflatores, buscou-se, ainda assim, o maior grau de compatibilizacdo possivel entre elas. Ao final desse
processo foram definidas 231 cestas para a série 2000-2004 e 232 cestas para a série 2005-2018.

Apbs a definicdo das cestas, a segunda etapa do célculo dos deflatores consistiu em alinhar as
unidades de medida. As unidades de medida indicam como a quantidade do produto é contabilizada. Como
dito anteriormente, por vezes esse elemento muda entre uma listagem e outra da PRODLIST, mas
geralmente isso ocorre entre unidades compativeis, por exemplo, quilogramas para toneladas, litros para
mil litros ou unidades para mil unidades. Esse ajuste nas unidades de medida € importante para que o
calculo dos precos médios néo fique distorcido.

Com as cestas definidas e os dados ajeitados podemos comecar o calculo da variacao de precos das
cestas. A inflagdo de uma cesta depende da inflagdo dos produtos que a integram e do peso desses produtos
na sua composicdo. Vamos definir como v} o total de vendas de cada produto i em um periodo ¢
selecionado para compor uma cesta, ou seja, que tenham passado pelos critérios (a), (b) e (¢) mencionados
anteriormente. Vamos definir como C} o valor total de uma cesta i no periodo t, que é obtido com a soma
do valor de venda no periodo t de todos os produtos selecionados para a cesta

Ct=3Yv

Assim, o peso (representatividade) de um produto selecionado dentro de uma cesta, definido como

AL, é dado por
A = v_lt
i Cit

A variacdo dos pregos das cestas sera calculada a partir dos pregos médios dos produtos. O preco
médio de um produto no periodo t, dado por pf, é obtido com a relagdo entre o valor vendido v} e a
guantidade vendida gf no mesmo periodo, logo

(Vi
bi qlp

Assim, a taxa de inflagdo especifica de um produto, definida como Sit, é dada pela variagdo dos
seus precos médios entre os periodos t e t-1, de modo que

t t-1
_Pi— D
pi

Por fim, a taxa de inflagdo de uma cesta, representada por Hf, depende da taxa de inflacdo de cada
produtos que a compde, dado por &f, e do peso que esse produto tem na cesta, dado por A%, logo

I = 3 6{.4;

Apos o célculo dos indices foi observada a presenca de alguns outliers. Eles surgem basicamente
quando h& um descompasso nos pre¢os médios por codigo PRODLIST entre alguns anos. Existiam duas
principais causas para 0 seu aparecimento. A primeira causa era em funcdo do que aparentavam ser erros
de preenchimentos, a série de quantidade vendida aumentava de um ano para o outro em 10, 100 ou 1000
vezes, decorrente, provavelmente, de um preenchimento equivocado da empresa e que escapou a revisdo
do IBGE. Quando foi o caso, a correcdo foi feita manualmente para suavizar a série. O segundo motivo
vem de produtos que eram geradores de outliers “naturais” porque tem condensados em tnico codigo
PRODLIST produtos muito heterogéneos. Esse caso foi bastante comum nos produtos ligados ao setor de
bens de capital associados a codigos PRODLIST referentes a partes e pegas (que sempre sdo agrupados
genericamente e podem ser muito diferentes entre si), a codigos de maquinas assinaladas com a sigla “n.e.”
(ndo especificados) ou outros tipos de generalidade. Nesse caso, como a intervencdo manual seria
excessivamente arbitréria optou-se por remover os produtos das cestas mesmo quando eles atendiam aos
critérios de selegdo (a) e (b), visto que eles violam sobremaneira o critério da homogeneidade.

O Grafico 3 apresenta a distribuicdo das cestas efetivas segundo intervalos de cobertura em relacdo
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ao valor das cestas potenciais ja com essas correcGes em fungdes dos outliers. Esse indicador é importante
para sabermos se 0s produtos selecionados para compor as cestas efetivas constituem uma parte relevante
do valor total das cestas potenciais. No caso da série 2000-2004, 71,4% das cestas efetivas tiveram
produtos selecionados que foram suficientes para cobrir pelo menos 60% do valor da cesta potencial,
mesmo indice da série 2005-2018.

9,5% 11,3%
2,2%

4,8%
050%-100%
15,2%

14,3% 030%-50%

B 1%-30%
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(a) Série 2000-2004 (b) Série 2005-2018

Gréfico 3: Distribuicdo das cestas por cobertura do valor potencial
Fonte: Elaboragdo prépria

Podemos ver também no Grafico 3 que apenas uma parte menor das cestas ndo tiveram nenhum
produto selecionado para compor as cestas efetivas - 9,5% da série 2000-2004 e 11,3% da série 2005-
2018. Isso ocorreu por duas razdes. A primeira delas é que, em funcdo do sigilo estatistico, alguns produtos
ndo podem ter seus dados de vendas e quantidades divulgados. Ha vezes em que esses casos ocorrem em
produtos que tem uma representatividade na cesta que pode ser compensada pelos demais produtos. Mas
ha casos em que a baixa presenca de respondentes (e fabricantes, em Gltimo caso) € sistematica, afetando
produtos que seriam muito importantes e/ou uma quantidade grande de produtos, tornando inviavel a
obteng&o de uma cesta representativa. Uma segunda razdo € que a presenca de outliers é tdo marcante que
acaba por inviabilizar o calculo da cesta.

Nesses casos, optou-se por calcular os indices de precos de modo alternativo, a partir das
informacGes presentes no SCN. A escolha dessa fonte de dados se deu por trés razdes. A primeira razdo é
para que os indices de pregos faltantes pudessem ser calculados em um nivel de abertura satisfatorio e a
desagregacdo do SCN é suficiente para tal. A segunda razdo é porque a periodicidade de ambas as fontes,
PIA e SCN, é anual e tem a mesma cobertura temporal. Por fim, os dados do SCN mantém nosso objetivo
de utilizar apenas fontes publicas de informacéao para o calculo dos indices de pregos.

As variacOes de precos a partir dos dados do SCN foram calculadas com base nas Tabelas de
Recursos e Usos (TRUs). As TRUs para um determinado ano sdo disponibilizadas tanto a pre¢os do ano
corrente quanto a pregos do ano anterior. Assim, sendo X} o valor da produg&o de um determinado produto
no ano t a precos correntes, ele pode ser decomposto na quantidade produzida naguele ano Qf e no prego
daquele ano Pf. Analogamente, sendo Y;* o valor da produgéo de um determinado produto no ano t a pregos
do ano anterior, ele pode ser decomposto na quantidade produzida naquele ano Qf e no preco do ano
anterior Pf~1. Desse modo, calculando a relagdo entre o valor da produgdo de um produto a pregos
correntes X} e o valor da produgdo do mesmo produto a precos anterior Y;*, obtemos a taxa de inflagao de
um produto a partir do SCN, dada por ¢?,

TRUPregos Correntes - Xit = Qlt Pit
TRUPregos Ano Anterior Yit = Qlt Pit_l

t

t

t pt
¢f=<Qi'Pi )_1

t pt—-1
Qi-Pi



pf
(;blt = Pitl—1 -1

Ao final desses processos apenas uma parcela menor dos produtos precisou se valer desse método
alternativo. Na série 2000-2004, das 231 cestas apenas 22 (9,5%) delas tiveram suas taxas de inflacdo
calculadas pelos dados do SCN. Ao passo que na série 2005-2018, das 232 cestas, apenas 26 (11,3%)
precisaram utilizar esses.

O altimo indicador que vamos calcular é a inflagdo agregada da indUstria, definida como 6°. Ela
é calculada de modo semelhante as taxas de inflagdo das cestas. Seja I¢ o total de vendas da inddstria no

periodo t (a soma do valor das cestas C}),

I'=ycf
E seja A a participagdo de cada cesta no total das vendas da industria,
ct
t l
Ai=1¢

A taxa de inflagdo da indUstria 6¢ é dada pela soma das taxas de inflacdo das cestas, definidas
como 1} ou ¢f, ponderadas pelos pesos de cada cesta 4;,
Ot =Y 1A + Y ot 4

5. Resultados

Levando em conta que foram produzidas séries de variagdo de precos para mais de 200 cestas em um
intervalo de quase vinte anos, fica invidvel que os resultados detalhados destas séries sejam plotados no
trabalho. Assim, nesta secdo colocaremos algumas andlises comparativas que ilustrem os resultados
encontrados. O primeiro ¢ uma comparacao dos resultados da série de variacdo de precos da indstria (67)
em relag&o ao indicador analogo encontrado no IPP/IBGE e no IPA/FGV.
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Grafico 4: Comparagdes dos indices de pregos anuais para a industria 2001-2004
Fonte: Elaboracéo prépria e FGV
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Gréfico 5: Comparacdes dos indices de precos anuais para a industria 2006-2018
Fonte: Elaboracéo propria, FGV e IBGE

Os Gréficos 4 e 5 apresentam comparagdes entre a proposta apresentada aqui de indices de pregos
a partir de deflatores implicitos da PIA e do SCN com os indices IPA/FGV e IPP/IBGE. E possivel notar
que a série do IPP/IBGE comega apenas em 2014, isso acontece porque apenas a partir desse ano o IBGE
passou a incluir indices de pregos para a industria extrativa, antes havia apenas indicadores para a industria
de transformacdo. Assim, o IPP para a industria como um todo comeca apenas a partir desse ano.

N&o era um objetivo da proposta metodoldgica feita aqui que os resultados fossem idénticos aos
indices apresentados pela FGV e pelo IBGE, mas com certeza era desejavel que eles apresentassem
algumas semelhangas, visto que buscam relatar os mesmos fenémenos. Pelo Grafico 4, que compara 0s
indices para a série 2000-2004, podemos ver que a tanto a trajetoria como os valores sdo distintos entre 0s
indices. Isso talvez indique que a qualidade da informagédo da PIA nos primeiros anos (e sem a reviséo que
ocorreu para 0s anos subsequentes) ainda ndo era a ideal. Ja no Grafico 5, que apresenta os resultados para
a série 2005-2018, podemos ver que a proposta dos deflatores implicitos apresenta um nivel semelhante
de trajetoria com o IPA/FGV, com valores mais proximos a partir de 2013. A comparagdo com a série do
IPP/IBGE também ¢é bastante satisfatoria em termos de trajetdria, excecéo feita ao ano de 2016.

Na sequéncia vamos mostrar a diferenca de apresentar os dados a precos correntes e precos
constantes utilizando o deflacionamento com os indicadores propostos aqui. Isso sera feito comparando a
participacdo dos setores no total de vendas da PIA Produto nas duas precificagfes, conforme apresentado
na Tabela 2.

Tabela 2 - Participagdo dos produtos no total de vendas da PIA Produto a pregos correntes e constantes
(% total de vendas da PIA Produto)

Pregos Correntes Precos Constantes de 2005
Produtos

2005 2012 2018 2005 2012 2018
Industria extrativa 13,8% 15,6% 16,6% 13,8% 12,7% 13,3%
Petrdleo e gas, extracdo e refino 10,8% 10,7% 12,1% 10,8% 10,6% 10,4%
IndUstria extrativa, exceto petrdleo 2,9% 5,0% 4,5% 2,9% 2,1% 2,9%
Industria de transformacgao 86,2% 84,4% 83,4% 86,2% 87,3% 86,7%
Alimentos, bebidas e fumo 15,2% 18,4% 19,8% 15,2% 16,0% 16,1%
Bens de consumo ndo duraveis 5,2% 4,7% 4,1% 5,2% 4,9% 4,2%
Complexo quimico-farmacéutico 21,2% 19,2% 22,0% 21,2% 21,4% 23,8%
Cimento e outros produtos de 2,7% 3,4% 2,4% 2,7% 3,2% 2,9%

minerais ndo-metalicos



Tabela 2 - Participacdo dos produtos no total de vendas da PIA Produto a pre¢os correntes e constantes
(% total de vendas da PIA Produto)
(Continuacao)

Siderurgia e metalurgia 12,0% 9,8% 10,1% 12,0% 11,4% 14,4%
Bens de capital e TICs 12,1% 11,8% 10,4% 12,1% 11,5% 8,3%
Automotivo 12,0% 11,6% 9,9% 12,0% 11,9% 8,9%
Eg:(i);::g:s;tos de transporte, exceto 2 4% 2.2% 1,9% 2 4% 3,1% 3,1%
Outros produtos da industria 3,6% 3,4% 2,9% 3,6% 3,7% 5,1%

Fonte: Elaboracéo propria

Uma primeira observacdo que podemos fazer a partir da Tabela 2 ¢ que a “Industria extrativa”
passa de um crescimento na participagdo industrial para uma quase estagnagdo. Enquanto a precos
correntes ela passa de uma participagéo de 13,8% em 2005 para 16,6% em 2018, a precos constantes ela
tem 13,3% de participagéo. Pelo lado da industria de transformacéo o setor que passa pela maior mudanga
¢ o de “Bens de capital e TICs”, que chega em 2018 com uma participagdo de 8,3% a pregos constantes
contra uma participagdo de 10,4% a precos correntes. O setor de “Siderurgia ¢ metalurgia” também chama
a atencdo, mas pelo motivo inverso, enquanto perde participacéo a pregos correntes, indo de 12,0% em
2005 para 10,1% em 2018, ele ganha participacao a pre¢os constantes, indo de 12,0% em 2005 para 14,4%
em 2018.

6. Comentarios Finais

O objetivo do presente trabalho foi apresentar uma metodologia que permitisse o calculo de indices de
pregos para os produtos da PIA Produto. Apesar de existirem alguns indices disponiveis que poderiam
realizar a tarefa eles apresentam algumas limitages. No caso do IPP/IBGE ele ndo cobre toda a
disponibilidade temporal da PIA Produto, enquanto o IPA/FGV ndo disponibiliza os indices setoriais
publicamente, apenas para 0s assinantes dos servicos da fundacéo.

A forma de calcular os indices em si é bastante similar tanto ao IPP/IBGE como ao IPA/FGV. De
fato, ndo havia nenhuma razdo para que o calculo do indice em si fosse diferente. Assim, em termos
metodoldgicos, a grande contribuicao do trabalho foi a definicdo das cestas que serviriam como base para
o célculo dos indices de preco e o uso exclusivo de informagdes publicas no calculo dos indices.

Pelos resultados apresentados podemos dizer que o a proposta metodoldgica de criagcdo de um
indice de pregos a partir de deflatores implicitos apresentada aqui € satisfatéria, especialmente na série de
dados que se inicia em 2005, funcionando como mais um elemento na tentativa de separar os efeitos dos
precos da analise da evolucdo da produgdo industrial.

Como o principal objetivo do trabalho era o célculo dos indices de preco, ndo houve grande
exploracdo no uso alternativo dos dados, mas foi mostrado como a utilizagdo da série da PIA Produto
deflacionada é capaz de trazer novas informacdes sobre o desempenho da industria. Logo, tanto a série de
precos como a série deflacionada da PIA Produto podem ser alvo de outros estudos focados na evolucao e
comparagdo de variaveis ligadas a industria e da sua importancia para a economia brasileira.



Deflating the Brazilian Annual Industrial Survey (PIA-Produto) Using
Implicit Deflators

The Brazilian Annual Industrial Survey (PIA) is the most traditional source of
information about the Brazilian industry. It consists in two parts, PIA Empresa (companies view) and PIA
Produto (production view). Despite its regular annual periodicity, it is available only in nominal prices. On
the other hand, having constant prices data for the survey would improve the analysis of changes in the
Brazilian industrial production pattern. One may point two price indices that could be identified as the
main candidates for this task: IPP/ IBGE and IPA/FGV. However, both indices have some limitations.
Trying to fill this gap, the present paper suggests a producer price index methodology for the PIA Produto
using implicit deflators obtained with the data of the survey itself and price indices obtained through the
Brazilian System of National Accounts, both public sources.

Brazilian Industry Survey; Producer Prices Index.
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